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Wie Sie die „Hochverdiener, die noch nicht reich sind“ richtig
beraten

schlag zeilen

>  generation y >  zur themenübersicht

© Claudia JacqueminDie Versicherungsmakler und Generation-Y-Experten Stephan Busch (rechts) und Tom Wonneberger.

Wer ist HENRY?

HENRY ist ein junger Amerikaner von vielleicht 30 Jahren, der in der Tech-Branche arbeitet, in Los Angeles wohnt, gut 150.000
Dollar im Jahr verdient, gern Kaffee bei Starbucks trinkt, aber kein Geld auf der hohen Kante hat.

HENRYs sind Millennials, die zwar viel verdienen, aber damit bislang kein nennenswertes Vermögen aufgebaut haben. HENRY
steht für „High Earners Not Rich Yet“ (auf Deutsch übersetzt: „Hochverdiener, die noch nicht reich sind“). Der Begriff ist 20 Jahre
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Kennen Sie HENRY? Hinter dem Namen verbirgt sich die Zielgruppe der „High Earners Not Rich Yet“ – zu
Deutsch: „Hochverdiener, die noch nicht reich sind“. Diese Vertreter der Generation Y sind eine spannende,
wenn auch anspruchsvolle, Zielgruppe für Vermittler, wissen die Versicherungsmakler Stephan Busch und
Tom Wonneberger von Progress Finanzplaner. In ihrem Gastbeitrag erklären Sie, worauf es bei der Beratung
ankommt.
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alt, stammt aus den USA und wurde von Shawn Tully in einem Artikel für die Zeitschrift „Fortune“ geprägt.
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In den USA sind HENRYs Personen der Generation Y mit einem Jahreseinkommen von 100.000 bis 250.000 Dollar, also rund
90.000 bis 227.000 Euro. HENRYs verdienen zwar weit überdurchschnittlich, haben aber aufgrund hoher Lebenshaltungskosten,
ihres verschwenderischen Lebensstils und der hohen Studienkredite kein Vermögen aufbauen können.

Wer sind HENRYs in Deutschland?

Zwar stammt der Begriff aus den USA, doch auch hier bei uns in Deutschland gibt es HENRYs. Das Medianeinkommen (50 Prozent
verdienen weniger, 50 Prozent verdienen mehr) lag 2017 in Deutschland bei 2.000 Euro für eine Person. Von der Mittelschicht
sprechen wir in Deutschland – je nach Definition – von Haushalten, die 60 bis 200 Prozent oder 70 bis 150 Prozent des mittleren
Einkommens haben. Für einen Zwei-Personen-Haushalt bedeutet also ein Haushaltsnettoeinkommen von 2.000 bis 4.000 Euro
die Zugehörigkeit zur Mittelschicht. Ein Zwei-Personen-Haushalt, der zusammen über 4.000 Euro im Monat zur Verfügung hat,
darf sich also bereits als „reich“ bezeichnen. Ein Zwei-Personen-Haushalt, der über 6.000 Euro netto verfügt, zählt gar bereits zu
den obersten 10 Prozent in Deutschland.

Wir zählen einen Großteil unserer Mandanten zu diesem Kreis. Unserer Erfahrung nach sind das vor allem: Ingenieure, Beamte,
Lehrer, Informatiker, selbstständige Berater, Steuerberater, Anwälte, Ärzte, leitende Angestellte, Geschäftsführer. Meist haben sie
(noch) keine Kinder. Sie sind überwiegend Akademiker, leben in den größeren Städten, sind progressiv und mobil. Unserer
Einschätzung nach sind sie keine seltene Spezies, sondern kommen viel häufiger vor, als wir glauben. Die mangelnde
Wahrnehmung resultiert häufig daher, dass die genauen Einkommens- und Vermögensverhältnisse vielen Kolleginnen und
Kollegen nicht bekannt sind.

Warum haben HENRYs ein hohes Einkommen, aber kein Vermögen?

HENRYS leisten sich einen Lebensstil, der zwar zu ihrem Einkommen passt, aber nicht unbedingt zu ihrem finanziellen Background.
Es sind keine klassischen „Reichen“ mit vermögender Familienhistorie. Sobald sie aufhörten zu arbeiten, könnten sie sich den
Lebensstil nicht mehr leisten. Hinzu kommen Verpflichtungen aus laufenden Krediten wie Studien- oder Ratenkredite. Vor allem in
den USA kommen sehr hohe Fixkosten insbesondere in den urbanen Zentren hinzu.

Da in Deutschland sowohl die Lebenshaltungskosten als auch die Studienkosten geringer sind, ist das Phänomen nicht ganz so
präsent. Dennoch zeigt sich vor allem in den großen Ballungszentren aufgrund der steigenden Miet- und Wohnkosten eine
ähnliche Entwicklung. Hinzu kommen eine eher schwach ausgeprägte Finanzkompetenz und die fehlende Notwendigkeit,
sorgsam mit dem Geld umzugehen. Denn: Das hohe Gehalt kommt ja jeden Monat und ermöglicht den Lebensstil. Nur leider
bleibt deswegen nichts übrig. Aus diesem Grund sparen die HENRYs weder, noch investieren sie Überschüsse.

< /1 /2 zur Startseite >

mehr zu

buntes> kolumnen> kundenberatung> vertrieb> vorsorge>

generation y>

WERBU NG

bAV als unterschätzter Faktor bei der Nachwuchsgewinnung
beitrag lesen >

Zwei Produkte für verantwortungsbewusste Arbeitgeber
beitrag lesen >

Welche Honorarformen ein Berater wählen kann
beitrag lesen >

„Bürgerversicherung ist vom Tisch – sehr gute Nachricht für Vermittler“
beitrag lesen >

Durch den Policenverkauf lassen sich bis zu 15 Prozent über Rückkaufswert erzielen
beitrag lesen >

WERBU NG

Jeden Montag & Donnerstag

0 Kommentare

 anmelden>  registrieren> kommentieren

kommentare

meist gelesen

hier gibt‘s insider-tipps

WERBU NGWERBU NG

Wie Sie die „Hochverdiener, die noch nicht reich sind“ richtig beraten -... https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hoc...

4 von 8 26.10.21, 22:07

https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten//1/
https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten//1/
https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten//2/
https://www.pfefferminzia.de/
https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten//2/
https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten//2/
https://www.pfefferminzia.de/buntes/
https://www.pfefferminzia.de/buntes/
https://www.pfefferminzia.de/buntes/kolumnen/
https://www.pfefferminzia.de/buntes/kolumnen/
https://www.pfefferminzia.de/vertrieb/kundenberatung/
https://www.pfefferminzia.de/vertrieb/kundenberatung/
https://www.pfefferminzia.de/vertrieb/
https://www.pfefferminzia.de/vertrieb/
https://www.pfefferminzia.de/vorsorge/
https://www.pfefferminzia.de/vorsorge/
https://www.pfefferminzia.de/buntes/kolumnen/stephan-busch-und-tom-wonneberger-generation-y/
https://adfarm1.adition.com/redi?lid=7023469077517894861&gdpr=0&gdpr_consent=&gdpr_pd=0&userid=6872293061993235663&sid=4372338&kid=4644179&bid=14720398&c=31874&keyword=&sr=483&gk=0&mdev=0&clickurl=
https://adfarm1.adition.com/redi?lid=7023469077517894861&gdpr=0&gdpr_consent=&gdpr_pd=0&userid=6872293061993235663&sid=4372338&kid=4644179&bid=14720398&c=31874&keyword=&sr=483&gk=0&mdev=0&clickurl=
https://www.pfefferminzia.de/umfrage-bav-als-unterschaetzter-faktor-bei-der-nachwuchsgewinnung/
https://www.pfefferminzia.de/umfrage-bav-als-unterschaetzter-faktor-bei-der-nachwuchsgewinnung/
https://www.pfefferminzia.de/umfrage-bav-als-unterschaetzter-faktor-bei-der-nachwuchsgewinnung/
https://www.pfefferminzia.de/umfrage-bav-als-unterschaetzter-faktor-bei-der-nachwuchsgewinnung/
https://www.pfefferminzia.de/umfrage-bav-als-unterschaetzter-faktor-bei-der-nachwuchsgewinnung/
https://www.pfefferminzia.de/betriebliche-versorgung-zwei-produkte-fuer-verantwortungsbewusste-arbeitgeber/
https://www.pfefferminzia.de/betriebliche-versorgung-zwei-produkte-fuer-verantwortungsbewusste-arbeitgeber/
https://www.pfefferminzia.de/betriebliche-versorgung-zwei-produkte-fuer-verantwortungsbewusste-arbeitgeber/
https://www.pfefferminzia.de/betriebliche-versorgung-zwei-produkte-fuer-verantwortungsbewusste-arbeitgeber/
https://www.pfefferminzia.de/betriebliche-versorgung-zwei-produkte-fuer-verantwortungsbewusste-arbeitgeber/
https://www.pfefferminzia.de/verguetungsmodelle-welche-honorarformen-ein-berater-waehlen-kann/
https://www.pfefferminzia.de/verguetungsmodelle-welche-honorarformen-ein-berater-waehlen-kann/
https://www.pfefferminzia.de/verguetungsmodelle-welche-honorarformen-ein-berater-waehlen-kann/
https://www.pfefferminzia.de/verguetungsmodelle-welche-honorarformen-ein-berater-waehlen-kann/
https://www.pfefferminzia.de/verguetungsmodelle-welche-honorarformen-ein-berater-waehlen-kann/
https://www.pfefferminzia.de/bvk-zu-beginnenden-koalitionsverhandlungen-buergerversicherung-ist-vom-tisch-sehr-gute-nachricht-fuer-vermittler/
https://www.pfefferminzia.de/bvk-zu-beginnenden-koalitionsverhandlungen-buergerversicherung-ist-vom-tisch-sehr-gute-nachricht-fuer-vermittler/
https://www.pfefferminzia.de/bvk-zu-beginnenden-koalitionsverhandlungen-buergerversicherung-ist-vom-tisch-sehr-gute-nachricht-fuer-vermittler/
https://www.pfefferminzia.de/bvk-zu-beginnenden-koalitionsverhandlungen-buergerversicherung-ist-vom-tisch-sehr-gute-nachricht-fuer-vermittler/
https://www.pfefferminzia.de/bvk-zu-beginnenden-koalitionsverhandlungen-buergerversicherung-ist-vom-tisch-sehr-gute-nachricht-fuer-vermittler/
https://www.pfefferminzia.de/zusammenarbeit-mit-der-winninger-ag-durch-den-policenverkauf-lassen-sich-bis-zu-15-prozent-ueber-rueckkaufswert-erzielen/
https://www.pfefferminzia.de/zusammenarbeit-mit-der-winninger-ag-durch-den-policenverkauf-lassen-sich-bis-zu-15-prozent-ueber-rueckkaufswert-erzielen/
https://www.pfefferminzia.de/zusammenarbeit-mit-der-winninger-ag-durch-den-policenverkauf-lassen-sich-bis-zu-15-prozent-ueber-rueckkaufswert-erzielen/
https://www.pfefferminzia.de/zusammenarbeit-mit-der-winninger-ag-durch-den-policenverkauf-lassen-sich-bis-zu-15-prozent-ueber-rueckkaufswert-erzielen/
https://www.pfefferminzia.de/zusammenarbeit-mit-der-winninger-ag-durch-den-policenverkauf-lassen-sich-bis-zu-15-prozent-ueber-rueckkaufswert-erzielen/
https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/#
https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/#
https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/#
https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/#
https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/#
https://www.pfefferminzia.de/abonnieren/
https://www.pfefferminzia.de/abonnieren/
https://www.pfefferminzia.de/abonnieren/
https://www.pfefferminzia.de/abonnieren/
https://www.pfefferminzia.de/abonnieren/
javascript:void(0);
https://www.pfefferminzia.de/umfrage-bav-als-unterschaetzter-faktor-bei-der-nachwuchsgewinnung/
https://www.pfefferminzia.de/umfrage-bav-als-unterschaetzter-faktor-bei-der-nachwuchsgewinnung/
https://www.pfefferminzia.de/betriebliche-versorgung-zwei-produkte-fuer-verantwortungsbewusste-arbeitgeber/
https://www.pfefferminzia.de/betriebliche-versorgung-zwei-produkte-fuer-verantwortungsbewusste-arbeitgeber/
https://www.pfefferminzia.de/verguetungsmodelle-welche-honorarformen-ein-berater-waehlen-kann/
https://www.pfefferminzia.de/verguetungsmodelle-welche-honorarformen-ein-berater-waehlen-kann/
https://www.pfefferminzia.de/bvk-zu-beginnenden-koalitionsverhandlungen-buergerversicherung-ist-vom-tisch-sehr-gute-nachricht-fuer-vermittler/
https://www.pfefferminzia.de/bvk-zu-beginnenden-koalitionsverhandlungen-buergerversicherung-ist-vom-tisch-sehr-gute-nachricht-fuer-vermittler/
https://www.pfefferminzia.de/zusammenarbeit-mit-der-winninger-ag-durch-den-policenverkauf-lassen-sich-bis-zu-15-prozent-ueber-rueckkaufswert-erzielen/
https://www.pfefferminzia.de/zusammenarbeit-mit-der-winninger-ag-durch-den-policenverkauf-lassen-sich-bis-zu-15-prozent-ueber-rueckkaufswert-erzielen/
https://www.pfefferminzia.de/
https://www.pfefferminzia.de/
javascript:void(0);
javascript:void(0);
https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/#
https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/#
https://www.pfefferminzia.de/abonnieren/
https://www.pfefferminzia.de/abonnieren/
https://www.pfefferminzia.de/rss-infos/
https://www.pfefferminzia.de/rss-infos/
https://www.facebook.com/sharer.php?u=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.facebook.com/like.php?u=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://twitter.com/intent/tweet?url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.xing-share.com/app/user?op=share;sc_p=xing-share;url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.linkedin.com/shareArticle?mini=true&url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
mailto:empfaenger_bitte_hier_eintragen?subject=Interessanter%20Artikel%20auf%20pfefferminzia.de&body=Diesen%20Artikel%20habe%20ich%20heute%20gelesen:%20%3A%0D%0Ahttps://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.facebook.com/sharer.php?u=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.facebook.com/like.php?u=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://twitter.com/intent/tweet?url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.xing-share.com/app/user?op=share;sc_p=xing-share;url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.linkedin.com/shareArticle?mini=true&url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
mailto:empfaenger_bitte_hier_eintragen?subject=Interessanter%20Artikel%20auf%20pfefferminzia.de&body=Diesen%20Artikel%20habe%20ich%20heute%20gelesen:%20%3A%0D%0Ahttps://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/


WERBU NG

die frischesten branchen-news!

WERBU NGWERBU NG

Wie Sie die „Hochverdiener, die noch nicht reich sind“ richtig beraten -... https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hoc...

5 von 8 26.10.21, 22:07

https://adfarm1.adition.com/redi?lid=7023469077518025933&gdpr=0&gdpr_consent=&gdpr_pd=0&userid=6872293061993235663&sid=4372337&kid=4778433&bid=14711319&c=60824&keyword=&sr=483&gk=0&mdev=0&clickurl=https%3A%2F%2Fad1.adfarm1.adition.com%2Fredi%3Flid%3D7023469077534016722%26gdpr%3D0%26gdpr%5Fconsent%3D%26gdpr%5Fpd%3D0%26userid%3D6872293061993235663%26sid%3D4632566%26kid%3D4757293%26bid%3D14666314%26c%3D55644%26keyword%3D%26sr%3D483%26gk%3D0%26mdev%3D0%26clickurl%3D
https://adfarm1.adition.com/redi?lid=7023469077518025933&gdpr=0&gdpr_consent=&gdpr_pd=0&userid=6872293061993235663&sid=4372337&kid=4778433&bid=14711319&c=60824&keyword=&sr=483&gk=0&mdev=0&clickurl=https%3A%2F%2Fad1.adfarm1.adition.com%2Fredi%3Flid%3D7023469077534016722%26gdpr%3D0%26gdpr%5Fconsent%3D%26gdpr%5Fpd%3D0%26userid%3D6872293061993235663%26sid%3D4632566%26kid%3D4757293%26bid%3D14666314%26c%3D55644%26keyword%3D%26sr%3D483%26gk%3D0%26mdev%3D0%26clickurl%3D
https://adfarm1.adition.com/redi?sid=4372336&kid=4123305&bid=12611617
https://adfarm1.adition.com/redi?sid=4372336&kid=4123305&bid=12611617
https://adfarm1.adition.com/redi?sid=4372336&kid=4123305&bid=12611617
https://adfarm1.adition.com/redi?sid=4372336&kid=4123305&bid=12611617
https://www.pfefferminzia.de/
https://www.pfefferminzia.de/
javascript:void(0);
javascript:void(0);
https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/#
https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/#
https://www.pfefferminzia.de/abonnieren/
https://www.pfefferminzia.de/abonnieren/
https://www.pfefferminzia.de/rss-infos/
https://www.pfefferminzia.de/rss-infos/
https://www.facebook.com/sharer.php?u=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.facebook.com/like.php?u=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://twitter.com/intent/tweet?url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.xing-share.com/app/user?op=share;sc_p=xing-share;url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.linkedin.com/shareArticle?mini=true&url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
mailto:empfaenger_bitte_hier_eintragen?subject=Interessanter%20Artikel%20auf%20pfefferminzia.de&body=Diesen%20Artikel%20habe%20ich%20heute%20gelesen:%20%3A%0D%0Ahttps://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.facebook.com/sharer.php?u=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.facebook.com/like.php?u=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://twitter.com/intent/tweet?url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.xing-share.com/app/user?op=share;sc_p=xing-share;url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.linkedin.com/shareArticle?mini=true&url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
mailto:empfaenger_bitte_hier_eintragen?subject=Interessanter%20Artikel%20auf%20pfefferminzia.de&body=Diesen%20Artikel%20habe%20ich%20heute%20gelesen:%20%3A%0D%0Ahttps://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/


jetzt kostenlos anmelden >

printausgabe oder flipbook

magazin

WERBU NGWERBU NG

Wie Sie die „Hochverdiener, die noch nicht reich sind“ richtig beraten -... https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hoc...

6 von 8 26.10.21, 22:07

https://pfefferminzia.de/abonnieren/
https://pfefferminzia.de/abonnieren/
https://pfefferminzia.de/abonnieren/
https://pfefferminzia.de/abonnieren/
https://pfefferminzia.de/abonnieren/
https://shop.pfefferminzia.de/
https://shop.pfefferminzia.de/
https://shop.pfefferminzia.de/
https://www.pfefferminzia.de/
https://www.pfefferminzia.de/
javascript:void(0);
javascript:void(0);
https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/#
https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/#
https://www.pfefferminzia.de/abonnieren/
https://www.pfefferminzia.de/abonnieren/
https://www.pfefferminzia.de/rss-infos/
https://www.pfefferminzia.de/rss-infos/
https://www.facebook.com/sharer.php?u=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.facebook.com/like.php?u=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://twitter.com/intent/tweet?url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.xing-share.com/app/user?op=share;sc_p=xing-share;url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.linkedin.com/shareArticle?mini=true&url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
mailto:empfaenger_bitte_hier_eintragen?subject=Interessanter%20Artikel%20auf%20pfefferminzia.de&body=Diesen%20Artikel%20habe%20ich%20heute%20gelesen:%20%3A%0D%0Ahttps://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.facebook.com/sharer.php?u=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.facebook.com/like.php?u=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://twitter.com/intent/tweet?url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.xing-share.com/app/user?op=share;sc_p=xing-share;url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.linkedin.com/shareArticle?mini=true&url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
mailto:empfaenger_bitte_hier_eintragen?subject=Interessanter%20Artikel%20auf%20pfefferminzia.de&body=Diesen%20Artikel%20habe%20ich%20heute%20gelesen:%20%3A%0D%0Ahttps://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/


Was Jungmakler von Produkten, Vergütung und Maklerbetreuern erwarten
beitrag lesen >

Die Tücken der Gesundheitsfragen
beitrag lesen >

Die Zukunft der Maklerverwaltungs-Programme
beitrag lesen >

Was die heranwachsende Generation der jungen Makler ausmacht
beitrag lesen >

Warum sich jeder Vertriebler mit Neuromarketing befassen sollte
beitrag lesen >

WERBU NG

In unseren Zielgruppen-Specials „Durchblick“ haben wir uns zum einen den Heilberuflern gewidmet – konkret den Ärzten, Zahnärzten und Apothekern. Zum
anderen bringen wir Ihnen die Generation Y näher. Viele TTiippppss  uunndd  IInnffooss  vvoonn  ssppeezziiaalliissiieerrtteenn  MMaakklleerrnn  uunndd  DDiieennssttlleeiisstteerrnn warten in diesen Heften auf

Sie. Jetzt bestellen!

Zur Bestellung >

kolumnen

der pfefferminzia shop!

gütesiegel

WERBU NGWERBU NG

Wie Sie die „Hochverdiener, die noch nicht reich sind“ richtig beraten -... https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hoc...

7 von 8 26.10.21, 22:07

https://shop.pfefferminzia.de/
https://shop.pfefferminzia.de/
https://shop.pfefferminzia.de/
https://shop.pfefferminzia.de/
https://shop.pfefferminzia.de/
https://shop.pfefferminzia.de/
https://www.pfefferminzia.de/serie-teil-2-was-jungmakler-von-produkten-verguetung-und-maklerbetreuern-erwarten/
https://www.pfefferminzia.de/serie-teil-2-was-jungmakler-von-produkten-verguetung-und-maklerbetreuern-erwarten/
https://www.pfefferminzia.de/serie-teil-2-was-jungmakler-von-produkten-verguetung-und-maklerbetreuern-erwarten/
https://www.pfefferminzia.de/serie-teil-2-was-jungmakler-von-produkten-verguetung-und-maklerbetreuern-erwarten/
https://www.pfefferminzia.de/serie-teil-2-was-jungmakler-von-produkten-verguetung-und-maklerbetreuern-erwarten/
https://www.pfefferminzia.de/arbeitskraftabsicherung-die-tuecken-der-gesundheitsfragen/
https://www.pfefferminzia.de/arbeitskraftabsicherung-die-tuecken-der-gesundheitsfragen/
https://www.pfefferminzia.de/arbeitskraftabsicherung-die-tuecken-der-gesundheitsfragen/
https://www.pfefferminzia.de/arbeitskraftabsicherung-die-tuecken-der-gesundheitsfragen/
https://www.pfefferminzia.de/arbeitskraftabsicherung-die-tuecken-der-gesundheitsfragen/
https://www.pfefferminzia.de/dialog-teil-2-die-zukunft-der-maklerverwaltungs-programme/
https://www.pfefferminzia.de/dialog-teil-2-die-zukunft-der-maklerverwaltungs-programme/
https://www.pfefferminzia.de/dialog-teil-2-die-zukunft-der-maklerverwaltungs-programme/
https://www.pfefferminzia.de/dialog-teil-2-die-zukunft-der-maklerverwaltungs-programme/
https://www.pfefferminzia.de/dialog-teil-2-die-zukunft-der-maklerverwaltungs-programme/
https://www.pfefferminzia.de/jungmakler-das-unbekannte-wesen-was-die-heranwachsende-generation-der-jungen-makler-ausmacht/
https://www.pfefferminzia.de/jungmakler-das-unbekannte-wesen-was-die-heranwachsende-generation-der-jungen-makler-ausmacht/
https://www.pfefferminzia.de/jungmakler-das-unbekannte-wesen-was-die-heranwachsende-generation-der-jungen-makler-ausmacht/
https://www.pfefferminzia.de/jungmakler-das-unbekannte-wesen-was-die-heranwachsende-generation-der-jungen-makler-ausmacht/
https://www.pfefferminzia.de/jungmakler-das-unbekannte-wesen-was-die-heranwachsende-generation-der-jungen-makler-ausmacht/
https://www.pfefferminzia.de/wissensvorsprung-warum-sich-jeder-vertriebler-mit-neuromarketing-befassen-sollte/
https://www.pfefferminzia.de/wissensvorsprung-warum-sich-jeder-vertriebler-mit-neuromarketing-befassen-sollte/
https://www.pfefferminzia.de/wissensvorsprung-warum-sich-jeder-vertriebler-mit-neuromarketing-befassen-sollte/
https://www.pfefferminzia.de/wissensvorsprung-warum-sich-jeder-vertriebler-mit-neuromarketing-befassen-sollte/
https://www.pfefferminzia.de/wissensvorsprung-warum-sich-jeder-vertriebler-mit-neuromarketing-befassen-sollte/
https://adfarm1.adition.com/redi?sid=4372336&kid=4469756&bid=13909833
https://adfarm1.adition.com/redi?sid=4372336&kid=4469756&bid=13909847
https://adfarm1.adition.com/redi?sid=4372336&kid=4469756&bid=13909847
https://adfarm1.adition.com/redi?sid=4372336&kid=4469756&bid=13909847
https://adfarm1.adition.com/redi?sid=4372336&kid=4469756&bid=13909847
https://www.pfefferminzia.de/serie-teil-2-was-jungmakler-von-produkten-verguetung-und-maklerbetreuern-erwarten/
https://www.pfefferminzia.de/serie-teil-2-was-jungmakler-von-produkten-verguetung-und-maklerbetreuern-erwarten/
https://www.pfefferminzia.de/arbeitskraftabsicherung-die-tuecken-der-gesundheitsfragen/
https://www.pfefferminzia.de/arbeitskraftabsicherung-die-tuecken-der-gesundheitsfragen/
https://www.pfefferminzia.de/dialog-teil-2-die-zukunft-der-maklerverwaltungs-programme/
https://www.pfefferminzia.de/dialog-teil-2-die-zukunft-der-maklerverwaltungs-programme/
https://www.pfefferminzia.de/jungmakler-das-unbekannte-wesen-was-die-heranwachsende-generation-der-jungen-makler-ausmacht/
https://www.pfefferminzia.de/jungmakler-das-unbekannte-wesen-was-die-heranwachsende-generation-der-jungen-makler-ausmacht/
https://www.pfefferminzia.de/wissensvorsprung-warum-sich-jeder-vertriebler-mit-neuromarketing-befassen-sollte/
https://www.pfefferminzia.de/wissensvorsprung-warum-sich-jeder-vertriebler-mit-neuromarketing-befassen-sollte/
https://www.pfefferminzia.de/
https://www.pfefferminzia.de/
javascript:void(0);
javascript:void(0);
https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/#
https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/#
https://www.pfefferminzia.de/abonnieren/
https://www.pfefferminzia.de/abonnieren/
https://www.pfefferminzia.de/rss-infos/
https://www.pfefferminzia.de/rss-infos/
https://www.facebook.com/sharer.php?u=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.facebook.com/like.php?u=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://twitter.com/intent/tweet?url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.xing-share.com/app/user?op=share;sc_p=xing-share;url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.linkedin.com/shareArticle?mini=true&url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
mailto:empfaenger_bitte_hier_eintragen?subject=Interessanter%20Artikel%20auf%20pfefferminzia.de&body=Diesen%20Artikel%20habe%20ich%20heute%20gelesen:%20%3A%0D%0Ahttps://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.facebook.com/sharer.php?u=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.facebook.com/like.php?u=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://twitter.com/intent/tweet?url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.xing-share.com/app/user?op=share;sc_p=xing-share;url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.linkedin.com/shareArticle?mini=true&url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
mailto:empfaenger_bitte_hier_eintragen?subject=Interessanter%20Artikel%20auf%20pfefferminzia.de&body=Diesen%20Artikel%20habe%20ich%20heute%20gelesen:%20%3A%0D%0Ahttps://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/


Abonnieren
Impressum
Datenschutzerklärung
Mediadaten Online
Mediadaten Print
RSS
Über Uns

Themenübersicht

arbeit vorsorge
gesundheit zuhause
mobilität buntes
gewerbe im fokus
vertrieb

©©  22001133--22002211
Pfefferminzia Medien GmbH
Kattunbleiche 31a
22041 Hamburg

WERBU NGWERBU NG

Wie Sie die „Hochverdiener, die noch nicht reich sind“ richtig beraten -... https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hoc...

8 von 8 26.10.21, 22:07

http://www.etracker.de/
http://www.etracker.de/
https://www.pfefferminzia.de/
https://www.pfefferminzia.de/
https://www.pfefferminzia.de/abonnieren/
https://www.pfefferminzia.de/abonnieren/
https://www.pfefferminzia.de/impressum/
https://www.pfefferminzia.de/impressum/
https://www.pfefferminzia.de/datenschutzerklaerung/
https://www.pfefferminzia.de/datenschutzerklaerung/
https://www.pfefferminzia.de/mediadaten-online/
https://www.pfefferminzia.de/mediadaten-online/
https://www.pfefferminzia.de/mediadaten-printmagazin/
https://www.pfefferminzia.de/mediadaten-printmagazin/
https://www.pfefferminzia.de/rss-infos/
https://www.pfefferminzia.de/rss-infos/
https://www.pfefferminzia.de/ueber-uns/
https://www.pfefferminzia.de/ueber-uns/
https://www.pfefferminzia.de/arbeit/
https://www.pfefferminzia.de/arbeit/
https://www.pfefferminzia.de/vorsorge/
https://www.pfefferminzia.de/vorsorge/
https://www.pfefferminzia.de/gesundheit/
https://www.pfefferminzia.de/gesundheit/
https://www.pfefferminzia.de/zuhause/
https://www.pfefferminzia.de/zuhause/
https://www.pfefferminzia.de/mobilitaet/
https://www.pfefferminzia.de/mobilitaet/
https://www.pfefferminzia.de/buntes/
https://www.pfefferminzia.de/buntes/
https://www.pfefferminzia.de/gewerbe/
https://www.pfefferminzia.de/gewerbe/
https://www.pfefferminzia.de/im-fokus/
https://www.pfefferminzia.de/im-fokus/
https://www.pfefferminzia.de/vertrieb/
https://www.pfefferminzia.de/vertrieb/
https://www.pfefferminzia.de/mediadaten-printmagazin/
https://www.pfefferminzia.de/mediadaten-online/
https://www.pfefferminzia.de/mediadaten-printmagazin/
https://www.pfefferminzia.de/mediadaten-online/
https://www.pfefferminzia.de/
https://www.pfefferminzia.de/
javascript:void(0);
javascript:void(0);
https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/#
https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/#
https://www.pfefferminzia.de/abonnieren/
https://www.pfefferminzia.de/abonnieren/
https://www.pfefferminzia.de/rss-infos/
https://www.pfefferminzia.de/rss-infos/
https://www.facebook.com/sharer.php?u=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.facebook.com/like.php?u=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://twitter.com/intent/tweet?url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.xing-share.com/app/user?op=share;sc_p=xing-share;url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.linkedin.com/shareArticle?mini=true&url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
mailto:empfaenger_bitte_hier_eintragen?subject=Interessanter%20Artikel%20auf%20pfefferminzia.de&body=Diesen%20Artikel%20habe%20ich%20heute%20gelesen:%20%3A%0D%0Ahttps://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.facebook.com/sharer.php?u=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.facebook.com/like.php?u=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://twitter.com/intent/tweet?url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.xing-share.com/app/user?op=share;sc_p=xing-share;url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
https://www.linkedin.com/shareArticle?mini=true&url=https://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/
mailto:empfaenger_bitte_hier_eintragen?subject=Interessanter%20Artikel%20auf%20pfefferminzia.de&body=Diesen%20Artikel%20habe%20ich%20heute%20gelesen:%20%3A%0D%0Ahttps://www.pfefferminzia.de/zielgruppe-generation-y-wie-sie-die-hochverdiener-die-noch-nicht-reich-sind-richtig-beraten/

